r-1CECAS

Escuela de negocios de seguros

Pildora formativa

La poliza de su vida

OBIJETIVOS

El objetivo del curso es transformar al mediador en un Arquitecto de decisiones capaz de liderar
procesos de venta consultiva de alto impacto. El alumno aprendera a aplicar la metodologia de los 5
pasos para cuantificar con precisién el 'Capital de Tranquilidad' de sus clientes, integrando principios
de psicologia econémica para influir de forma ética en la decision de compra. Asimismo, el profesional
dominara el 'Radar de Clientes' para detectar oportunidades en los ambitos personal, sucesorio y
empresarial, apoyandose en un conocimiento sélido de las carencias de la Seguridad Social y las
ventajas del marco legal-fiscal.

INFORMACION GENERAL
e Duracion: 4,5 horas
e Metodologia: 3 sesiones en formato webinar
(no se pueden cursar modulos independientes)
e Evaluacién: Examen final tipo test
e Formador: Oscar de la Mata

FECHAS Y HORARIO PRECIO
e Dias: 19,20y 21 de mayo de 2026 e Colegiado: 199€
e Horario: 16:00a 17:30
(horario peninsular)

¢ No colegiado: 299€

PROGRAMA

Sesion 1: Renovando la mirada

1. Introduccién y marco de trabajo

2. El problema de la venta de vida

3. Psicologia de la toma de decisiones
4. El concepto de planificacion

Sesion 2: Huyendo del 'café para todos'

1. Segmentacion: El radar de los clientes de vida

2. Segmento personal/familiar (mantenimiento del nivel de vida)
3. Segmento sucesorio/hereditario (transmisidn de legado)

4. Segmento empresarial (continuidad del negocio)

5. Cépsulas técnicas y legales

Sesion 3: 'Aterrizando’ el valor

1. Metodologia de cuantificacion

2. El Proceso de interaccion (ciclo de venta)
3. Habilidades de comunicacion
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CALENDARIO FORMACION

Mayo 2026

Lunes Martes Miércoles Jueves Viernes Sdbado  Domingo
1 2 3
4 5 6 7 8 9 10
11 12 13 14 15 16 17
18 19 20 21 22 23 24
16:00 a 17:30 16:00 a 17:30 16:00 a 17:30
25 26 27 28 29 30 31

(horario peninsular)
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